L’adoption de
nouvelles technologies

LAL-Dev
Oleg Lodygensky
28 mars 2013




Objectif : «vendre» une nouvelle
technologie

Avoir uwne wouvelle techwnologie w’est pas un
évenement en sott.

L’événement majeur est L'adoption ode votre wouvelle
technologie par vos utilisateurs.

IL convient de comprendre les outils marketing
a utiliser et les chemins qui wmeénent a
L'adoption de votre technologie.
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Se poser les bonnes questions
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La courbe d’adoption

f @00 L0 =0h-0 0" 9

le «gouffre» ||

Lnnovatewrs soept'uques

vistonwnalres

Adoption des nowvelles technologies 28 mars 2013

jeudi 28 mars 13



